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ИНВЕСТИЦИОННЫЙ ПОТЕНЦИАЛ СТРАХОВЫХ КОМПАНИЙ
В статье исследуется инвестиционный потенциал российских страховых компаний в современных экономических условиях, место и роль страховых компаний в мобилизации и инвестировании накоплений в экономике. В статье рассмотрена необходимость сохранения региональных страховых организаций на примере Курской области и представлены пути развития страхового рынка и страховых организаций.
Страховые компании занимают особое место среди инвестиционно-обладающих организаций, поскольку они обладают ощутимыми для экономики страны инвестиционными возможностями.

Страхование как вид экономической деятельности стало развиваться недавно. Вначале оно развивалось под вывеской «страхование жизни» и имело малое отношение к страховой деятельности как таковой. В настоящее время при всем многообразии направлений страхования (страхование жизни, имущества, грузов, автотранспорта, медицинское страхование, страхование бизнес-рисков и т.д.), они имеют схожий цикл оборота капитала, поскольку их  инвестиционная деятельность носит весьма закрытый характер [2, с. 42].

В  условиях глобализации и укрупнения  рисков особую актуальность приобретает  реальная оценка положения, в котором находятся отечественные страховые компании, т. к. именно от него зависят инвестиционный потенциал всего страхового рынка [4]. На протяжении последних лет тенденции на отечественном страховом рынке определяли, в основном, законодательные нововведения, общие для всей России. Самым ожидаемым изменением являлось увеличение размера уставного капитала.

С начала 2012 г. вступили новые требования к минимальному размеру уставного капитала страховых компаний, который был увеличен в 4 раза:
- до 120 млн. рублей для универсальных страховых компаний; 

- до 240 млн. рублей для страховщиков жизни; 

- до 480 млн. рублей для перестраховщиков.

По данным Федеральной службы по страховому надзору на конец 2010 г. из 640 страховых компаний 383 не соответствовали новым требованиям российского законодательства [1]. Однако, как заявил руководитель ФСФР Дмитрий Панкин, такое повышение минимальных требований к уставному капиталу страховщиков не привело к кардинальным изменениям на страховом рынке РФ. По данным реестра ФСФР, новым требованиям по капиталу не соответствовали 47 страховых и перестраховочных организаций или 9% от общего числа [3]. Это значит, что страховые компании были вынуждены пополнять свой уставный капитал за счет прямых инвестиций акционеров, капитализации прибыли, переоценки имущества, привлечения новых акционеров. 

Страховую деятельность на территории Курской области осуществляют 95 компании. В целом страховщики Курской области за 2011 год собрали 1896 млн. руб. страховых взносов, что на 329 млн. руб. (21%) превышает взносы 2010 г. В таблице 1 и представлены страховые компании – лидеры рынка по сбору страховой премии на начало  2011г. (кроме ОМС).

Таблица 1 – Лидеры страхового рынка в Курской области в 2011 г.

	Страховая компания
	Премии
	Доля страхового рынка Курской области, %
	Выплаты
	Коэффициент выплат

	РОСГОССТРАХ
	406311
	21,43
	232878
	57%

	ВСК
	195925
	10,33
	110749
	57%

	ЮЖУРАЛ-АСКО
	154808
	8,16
	45729
	30%

	РОСАГРОСТРАХ
	121165
	6,39
	80312
	66%

	ИНГОССТРАХ
	109011
	5,75
	91887
	84%

	АСКО-ЦЕНТР
	104301
	5,50
	60590
	58%

	Всего
	1896068
	100,00
	937176
	49%


На сегодняшний день операторов страхового рынка в каждом регионе России можно разделить на две группы: региональные страховые компании и филиалы (представительства, дополнительные офисы) компании из других регионов. Во второй группе операторов абсолютное большинство составляют филиалы так называемых федеральных компаний (компании, зарегистрированных в Москве и Санкт-Петербурге и осуществляющих свою деятельность в значительном числе субъектов Федерации) [5, с. 160].

Из представленных по Курской области федеральными являются Росгосстрах, ВСК, Росагрострах и Ингосстрах. Явным лидером на рынке страховых услуг в Курской области выступает Росгосстрах, собравшая в 2011 г. премию в размере 406 млн. руб. - 21,43%. На втором месте ВСК со страховой премией 196 млн. руб. – 10,33%. На Росагрострах и Ингосстрах приходится 6,4% и 5,75 всей страховой премии Курской области соответственно.

В Курской области зарегистрирована только страховая компания «Аско-Центр» и она является региональной. Она имеет неплохие показатели и занимает 5,5% рынка страховых услуг, собрав 104 млн. руб. страховых взносов.

На Курском страховом рынке сохраняется тенденция усиления позиций федеральных страховщиков. Жесткие законодательные и нормативные требования ставят в неравное положение региональных и федеральных страховщиков. Так, региональные страховщики, осуществляющие классическое страхование играют свою, причем достаточно важную роль в формировании финансово-экономической инфраструктуры региона [5, с. 162]. 
Следовательно, существует объективная необходимость в сохранении региональных страховых компаний. По ряду видов страхования региональные страховщики могут сотрудничать с федеральными в режиме сострахования, перестрахования, а также выступать в роли страховых представителей федеральных компаний. Наиболее выигрышной стратегией для региональных игроков является работа  «вглубь», завоевание местного рынка, гибкость, а также упор на качество обслуживания и оперативность [4].

Инвестиции страховых организаций являются одним из важных источников средств для покрытия расходов и возникающих обязательств страховых компаний. Используя временно свободные средства в качестве источников капиталовложений, страховые организации извлекают инвестиционный доход. Доход от инвестиций складывается из процентов по банковским вкладам, из дивидендов по акциям, доходов от операций с ценными бумагами, недвижимостью и драгоценными металлами.

Существенный инвестиционный доход позволяет предоставлять своим клиентам различные бонусы, перекрывать убытки от некоторых страховых операций. В то же время многие страховые организации используют их на расходы по ведению дела, сокращая тем самым долю страховой нагрузки в страховых тарифах. Таким образом, высокий ссудный процент увеличивает инвестиционный доход страховщика, позволяет снижать стоимость страховых услуг. Применение обоснованно низких страховых тарифов существенно повышает и конкурентоспособность страховых организаций [2, с.44].

Стоит отметить, что инвестиционная деятельность страховщиков нуждается в инновационном подходе. Необходимость в этом подходе объясняется рядом причин.
Во-первых, высока доля вложений в неликвидные активы: в векселя, недвижимость или аффилированные структуры. Эти активы нельзя быстро изъять и воспользоваться при необходимости. Следовательно, главной причиной недостаточности капитала страховых компаний является его искусственное завышение.

Существенным негативным фактором неэффективной политики инвестирования является рост долговой нагрузки. Соотношение заемных средств  капитала у крупнейших страховых организаций составляет 30%, у некоторых достигает 100%. Данные средства используются страховыми компаниями для закрытия кассового разрыва, а чаще всего для приведения в норму финансовых показателей к отчетной дате.

Другая не менее тревожная тенденция – рост доли недвижимого имущества в структуре инвестиций. Страховщики обязаны раз в год переоценивать стоимость недвижимости в соответствии с обстановкой на рынке. По данным Федеральной службы по страховому надзору оценка недвижимости в некоторых компаниях завышается в 1,5 раза [1].

Чтобы страховой рынок начал функционировать как самостоятельная инновационно-инвестиционная система, необходимо наличие многообразных форм собственности, факторов производства и рыночной инфраструктуры. В России в настоящее время существуют лишь отдельные элементы рыночной инфраструктуры, которые к тому же нуждаются в совершенствовании. А в целом рыночную инфраструктуру в стране нужно создавать заново. 

Современный этап функционирования отечественного страхового рынка характеризуется укрупнением страховых организаций и их включением в состав финансовых холдингов и  постоянно усиливается тенденция к росту концентрации страховых компаний.  В таблице 2 представлен уровень концентрации шестёрки лидеров среди страховых компаний, функционирующих в Курской области, в разрезе сегментов страхового рынка по итогам 2011г. Следует отметить, что более 50% всех страховых премий приходится на 6 компаний в страховании имущества и в ОСАГО (74%). По 48% собранных премий на перечисленные компании приходится в страховании имущества и добровольном страховании ответственности.

Таблица 2 - Концентрация страховых компаний на рынке страхования в Курской области по шестёрке лидеров в 2011 г., %

	Сегмент рынка
	По объему собранных страховых премий
	По объему осуществленных страховых выплат

	Личное страхование
	48,36
	79,99

	Страхование имущества
	53,87
	70,11

	Страхование ответственности (добровольное)
	47,89
	47,98

	ОСАГО
	74,26
	54,37


В заключение отметим, что для инвестиционно-инновационного развития страхового сектора экономики России требуется внедрение новых прогрессивных форм хозяйствования, а также таких перспективных направлений как перестрахование.
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